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Из районного бюджета в 2015 г.  
миллион рублей выделено на под-
держку предпринимательства, в 
том числе на осуществление пас-
сажирских перевозок, 504 тыс. руб. 
— некоммерческому партнёрству 
«Развитие предпринимательства 
Сеченовского района»  для выда-
чи льготных кредитов предприни-
мателям (в прошлом году четверо 
воспользовались данной услугой, 
получив микрозаймы под 10% годо-
вых). Глава администрации района 
коснулся и вопроса банковского 
обслуживания, без чего не может 
существовать бизнес. Закрыт Рос-
сельхозбанк, население (а не толь-
ко предприниматели) ощутили не-
удобство в оплате коммунальных 
услуг, и возможности кредитования 
уменьшились. Работа Сбербанка 
не устраивает бизнесменов: «Что-
бы положить деньги на счёт  – с нас 
берут деньги, обслуживание счё-
та – снова расходы», «Чуть ли не 
за каждой бумажкой нужно ехать в 
Сергач». Поэтому банк «Ассоциа-
ция» стал хорошей альтернативой 
Россельхозбанку, не хватает пока 
только терминала.

«2016 год будет очень сложным в 
финансовом плане. Областное фи-
нансирование уменьшилось на 12% 
по сравнению с 2015 г., а значит, 
секвестирование бюджетов будет 
по всем районам, для Сеченовско-
го района эта цифра составит 28 
млн. рублей. Соответственно, сек-
вестирование средств пройдет по 
всем статьям. У нас много проблем 
в образовании, культуре, ЖКХ, дру-
гих сферах деятельности, — про-
должил глава администрации, — и 
мы должны решать их сообща, а 
для этого нужны немалые средства. 
Мы все должны четко понимать, что 
необходимо двигаться в одном на-
правлении, иметь единые цели и за-
дачи. Кроме того, работники долж-
ны быть легализованы и получать 
заработную плату не в «конвертах», 
а официальным путем. Главная 
цель предпринимаемых усилий – 
увеличение налоговых доходов в 
бюджет района, повышение уровня 
и качества жизни жителей». 

ДАЛЕЕ разговор шел о пробле-
мах в предпринимательской де-
ятельности. К примеру, цена на 
электроэнергию, которая составля-
ет основную часть себестоимости. 
В Чувашии и Мордовии предпри-
ниматели платят 5 руб. 20 коп. за 
кВт, у нас — 7 руб. 13 коп., уста-
новленные регионом. Понятно, что 
у республик определенный статус 
(а потому и налоги другие), и энер-
горесурсы свои. В Нижегородской 
же области 70% покупной электро-
энергии (Костромской ГЭС). К тому 
же, по объяснениям энергетиков, 
потери электроэнергии составляют 
50%, восполнение затрат ложится 
тяжелым бременем на потребите-
лей: на население и, конечно, пред-
принимателей. Тему дороговизны 
электроэнергии поддержал глава 
Сеченовской сельской администра-

ции С.М. Малеев: «Могу сказать, 
что в начале своей работы цена за 
электроэнергию по уличному осве-
щению в Сеченове составляла чуть 
более 2 рублей, за это время цена 
выросла почти в 4 раза. Огромные 
суммы, которые могли быть направ-
лены на другие нужды».

Проблема, поднятая предприни-
мателями, взята на контроль отде-
лом экономики, прогнозирования, 
инвестиций и инноваций админи-
страции района, составлено обра-
щение к губернатору. Кроме того, 
эти вопросы обсуждены на уровне 
политсовета местного отделения 
ВПП «Единая Россия», ведь зача-
стую необходимо активное вклю-
чение предпринимателей и обще-
ственных организаций в процедуру 
оценки законопроектов. 

Как отметил Е.Г. Наборнов, за-
частую вопросы, особенно каса-
ющиеся законодательства, невоз-
можно решить на местном уровне, 
поэтому рекомендовал обращаться 
к уполномоченному по защите прав 
предпринимателей области П.М. 
Солодкому. Кроме того, в районе за 
информацией можно обратиться к 
помощнику уполномоченного О.П. 
Максимовой.

Некоторые предприниматели 
райцентра озвучили проблему и по 
корректирующему коэффициенту 
ЕНВД, и понять их можно: в рас-
положенных в центре магазинах и 
покупаемость выше, чем на отда-
ленных улицах, к примеру, на Коо-
перативной, Заречной, Больничной 
и т.д. Конечно, покупателей сюда 
приходит меньше, чем в центре, а 
налоги все те же. Все это, в конце 
концов, отражается на цене това-
ров. Но и закрыть магазинчики эти 
нельзя, т.к. они необходимы людям, 
живущим на этих улицах. Предло-
жено пересмотреть коэффициент, а 
для этого нужно разграничить цен-
тральные и окраинные улицы. Этот 
вопрос будет вынесен на обсужде-
ние депутатами Земского собрания.

НА ВСТРЕЧЕ говорили о том, 
что в селах закрываются магазины 
райпо, потому необходимо поддер-
живать местных ИП, иначе людям в 
деревнях негде будет купить хлеба 
и подчас самого необходимого, за 
чем не поедешь в «Пятерочку» или 
«Магнит».

Обращаясь к представителям 
бизнеса, Е.Г. Наборнов отметил, что 
и предприниматели в сегодняшней 
ситуации, в условиях кризиса долж-
ны быть более предприимчивыми 
(извините за тавтологию): находить 
новые, эксклюзивные, что ли, пред-
ложения для наших покупателей (к 
примеру, не всегда можно запро-
сто купить мясо домашней птицы, 
кролика, молоко, творог). И о чем 
неоднократно говорилось, заняться 
переработкой, обратить внимание 
на те земли, строения, базы, зда-
ния, которые уже есть, модернизи-
ровать их: «Я готов к диалогу, при-
ходите с идеями, предложениями, 
будем вместе находить решения». 

Кризис почувствовали все: и по-

купатель, и продавец. Кстати, ощу-
тим он и для нас, редакции. В газете 
уменьшилось рекламное поле, а с 1 
февраля на печать типография под-
нимает цены на 6,5%. И связано это 
прежде всего с ростом цен на им-
портные полиграфические материа-
лы (доллар «вырос»), на 10% подо-
рожала газетная бумага, к тому же 
в ноябре-декабре из-за внедрения 
системы «Платон» до 40% подоро-
жала стоимость перевозки бумаги 
большегрузным автотранспортом, 
и в январе-марте такая тенденция 
сохранится.

НЕСМОТРЯ НА КРИЗИС, пред-
приниматели настроены оптими-
стично: сетевые магазины создают 
хорошую конкуренцию, заставляют 
работать по-новому, «быть в тону-
се». «Все складывается от покупа-
тельской способности населения, 
— говорят они. — Хотим отметить, 
что в соседних районах нет столь-
ко предпринимателей, нет столько 
инициативных людей, как у нас. Это 
должно поддерживаться и в даль-
нейшем. Пусть нас будет много, 

пусть будет конкуренция – от этого 
только в плюсе будет потребитель».

То, что наши предприниматели 
люди активные, инициативные, до-
казывать не приходится. Ни одно 
мероприятие в общественной жиз-
ни района не обходится без их уча-
стия. «Огромная благодарность вам 
за вашу помощь,  за добрые дела, 
которые вы делаете для школ, дет-
ских садов, ФАПов, для ваших сёл, 
за понимание. Спасибо за работу по 
благоустройству и участие в проек-
те поддержки местных инициатив – 
итоги совместного труда видят все, 
за участие в благотворительных 
акциях», — подвёл итоги встречи 
Е.Г. Наборнов и выразил надежду 
на дальнейшее сотрудничество на 
благо жителей района.

Все озвученные предпринима-
телями вопросы были взяты на 
контроль специалистами район-
ной администрации. Для их раз-
решения понадобится какое-то 
время, но первые шаги в поиске 
взаимодействия сделаны, и это 
важно.
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И МУЖЕСТВА
27 января 1944 года была оконча-

тельно снята блокада Ленинграда. 
Это особая дата в истории страны, 
вписанная в ее летопись как День 
воинской славы.

Долгие, трудные девятьсот дней и 
ночей обороны северной столицы 
стали для всего мира примером му-
жества и стойкости нашего народа, 
беззаветной преданности Родине.

На долю защитников и жителей 
города выпали тяжелейшие испыта-
ния, но ни жестокие бомбардиров-
ки, ни артиллерийские обстрелы, ни 
постоянная угроза смерти не сломи-
ли их железной воли и силы духа.

Никто не остался тогда равно-
душен к этой трагедии. Среди тех, 
кто с боями прорвал кольцо блока-
ды, было немало наших земляков. 
Нижегородская область приняла 
тысячи эвакуированных ленинград-
цев, прежде всего — детей.

В ТРОЙКЕ ЛИДЕРОВ
Нижегородская область вошла в 

тройку лидеров в рейтинге эффек-
тивности управления в субъектах 
ПФО в 2015 году. Об этом свидетель-
ствуют данные рейтинга эффектив-
ности управления в субъектах РФ, 
подготовленные Агентством по-
литических и экономических ком-
муникаций (АПЭК) и Лабораторией 
региональных политических иссле-
дований Национального исследо-
вательского университета «Высшая 
школа экономики» (НИУ ВШЭ). 

Согласно исследованию, кроме 
Нижегородской области в число 
лидеров рейтинга среди регионов 
ПФО вошли Республики Татарстан 
и Башкортостан. В аутсайдерах в 
ПФО — Удмуртская Республика, 
Пермский край и Республика Марий 
Эл. 

Как отмечается в исследовании, 
«лидеры и аутсайдеры рейтинга в 
целом остаются примерно теми же 
самыми, что свидетельствует как об 
устойчиво успешной политике од-
них региональных властей, так и об 
отсутствии кардинальных сдвигов 
к лучшему в политике многих дру-
гих». «Как правило, в таких регионах 
складываются и наиболее успешные 
управленческие команды, способ-
ные решать вопросы социальной, 
финансово-экономической и вну-
тренней политики», — отмечают ав-
торы исследования. 

ЗАЯВЛЕНИЯ ПРИНИМАЮТСЯ 
ДО 1 ФЕВРАЛЯ 

Министерство образования Ни-
жегородской области напоминает, 
что 1 февраля текущего года завер-
шается срок подачи заявлений на 
участие в государственной итоговой 
аттестации по образовательным 
программам среднего общего обра-
зования 2016 года. 

Заявление выпускники школ теку-
щего года подают по месту учебы (в 
свои школы), иные категории лиц – 
обращаются в органы управления 
образования тех муниципалитетов, 
на территории которых они прожи-
вают.

Федеральная служба по надзору в 
сфере образования и науки на офи-
циальном портале ЕГЭ-2016 http://
www.ege.edu.ru/ обновила сервис, 
позволяющий пройти тренировоч-
ное тестирование устной части («го-
ворение») единого государственно-
го экзамена по иностранным язы-
кам.

В ШКОЛУ 
МОЖНО НЕ ХОДИТЬ

Министерство образования Ниже-
городской области информирует, 
что в случае понижения температу-
ры воздуха до −25 −29 градусов раз-
решается не направлять в образова-
тельные организации обучающихся 
1-4 классов городских образова-
тельных организаций, и 1-9 классов 
сельских образовательных органи-
заций; в случае понижения темпера-
туры до −30 градусов и ниже — обу-
чающихся 1-9 классов городских об-
разовательных организаций и  1-11 
классов сельских образовательных 
организаций.

Образовательные организации 
в  эти дни работают в  обычном ре-
жиме.

Работают горячие линии

БИЗНЕС-ЧАС

Легко ли быть предпринимателем?

Алкоголь — через системы учета
В сфере предпринимательства в настоящее 

время стала актуальной тема — подключение к 
единой государственной автоматизированной 
информационной системе (далее – ЕГАИС) 
для учета объема производства и оборота 
алкогольной продукции, предназначенной  для 
государственного контроля над производством 
и продажей спиртных напитков. 

Появилось  очень много вопросов по установке 
оборудования. Кто-то решил их самостоятельно, 
кто-то обратился за помощью к квалифицирован-
ным программистам. Об этом подробнее говорит 
главный специалист отдела экономики, прогнози-
рования, инвестиций и инноваций администрации 
района Е.Г. МОИСЕЕВА.

— На сегодняшний день не все организации роз-
ничной торговли алкогольной продукцией устано-
вили данную систему. В газете уже были разъясне-

ния по введению новых правил торговли алкоголем. 
В данном случае предоставляется информация для 
заинтересованных лиц о технической поддержке 
процесса подключения. 

Подключение к системе ЕГАИС осуществляется 
организациями розничной торговли алкогольной 
продукцией самостоятельно, без направления ка-
ких-либо заявлений и очных обращений в Росал-
когольрегулирование. На портале egais.ru бесплат-
но выложены все необходимые видеоинструкции 
(http://egais.ru/news/view?id=8) по установке и под-
ключению программного обеспечения ЕГАИС-УТМ.

Информация о технической поддержке процесса 
подключения находится на сайте администрации 
Сеченовского муниципальной района в разделе 
«Малое и среднее предпринимательство».

29 декабря 2015 года  принято постановление 
Правительства Российской Федерации № 1459 

«О функционировании единой государственной 
автоматизированной информационной системы 
учета объема производства и оборота этилового 
спирта, алкогольной и спиртосодержащей про-
дукции», которым установлен в 1 квартале 2016 
года переходный период, в течение которого за-
фиксировать в ЕГАИС информацию о закупке ал-
когольной продукции можно будет  до 20 апреля 
2016 года (это крайний срок подачи деклараций 
за 1 квартал 2016 года). Переходный период не 
отменяет обязанность организаций по фиксации 
в ЕГАИС фактов закупок алкогольной продукции, 
а лишь увеличивает временной период, в течение 
которого эта информация должна быть зафикси-
рована в ЕГАИС. Введение переходного периода 
позволит организациям доработать до конца свои 
учетные системы либо, если учетной системы еще 
нет, приобрести и установить ее.

 С 4 по 10 февраля Приемная граждан Губернатора и Правительства Нижегородской области проводит горячую Интернет-
линию и 10 февраля, с 10.00 до 12.00, — горячую телефонную линию по теме «Вопросы содержания и организации 
уборки территорий населенных пунктов Нижегородской области в зимний период». 

Телефон горячей линии 8(831) 411-91-91.
Горячая Интернет-линия размещена на сайте Правительства Нижегородской области www.government-nnov.ru

5 февраля, с 10.00 до 12.00, Управление Росреестра по Нижегородской 

области (Сергачский отдел) проводит горячую телефонную линию по во-

просам государственной регистрации прав на недвижимость и сделок с 

ним. Телефон горячей линии 5-11-82.

М. Назарова: «Особых сложностей в своей работе не вижу, если не считать, 
что недешевы ежеквартальные отчисления в разные инстанции, арендная 
плата»

  

Марина Назарова в выбранной профессии не состоялась. Получив ди-
плом бухгалтера, задумалась: а моё ли это? Работать с документами — 
это скучно. Нравилось-то другое — непосредственно общаться с людь-
ми, делать что-то красивое: придумывала необычные причёски для себя 
и подруг. И вдруг поняла: надо переучиваться.

На курсах парикмахеров попала к замечательным учителям, вырабо-
тала свой стиль и  три года официально проработала у одного из пред-
принимателей. Уже почти два года как открыла свое дело. Не сожалеет, 
развивает его. Создался определенный круг клиентов, которые прихо-
дят по записи на определенное время.

 Марина улыбается: «Ушла от меня довольная, понравившаяся сама 
себе девушка с новой прической, и я счастлива по-настоящему. Бывают 
такие клиенты, которые говорят: делайте, что хотите, лишь бы было 
красиво. Стараюсь, потому что причёска делает лицо человеку».

 — Вы, наверное, могли бы посоветовать что-нибудь нашим женщи-
нам-читательницам.

— Самые элементарные вещи: чтобы быть красивой, надо ухаживать 
за волосами. Они должны быть мягкими, не сожженными красками, 
блестеть. Значит, без масок, бальзамов не обойтись. Предпочитаю не-
мецкую фирму. А из народных средств для укрепления, роста волос  не-
которые клиенты считают эффективными горчицу, мед, лук, чеснок, 
яичный желток. Рецептов масса в Интернете.


